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本报讯（甯忠萍 记者 罗曦）为
进一步加强消防产品质量监管，规范
消防产品市场秩序，近日，峨眉山市
消防救援大队联合市场监管、公安等
部门，在辖区持续开展消防产品专项
整治行动。

行动中，检查组依据《消防产品
监督管理规定》和《消防产品现场检
查判定规则》等法规，深入辖区消防
产品使用场所，对灭火器、过滤式消
防自救呼吸器、消防水枪水带等常用
消防产品进行全面细致检查，重点查
看产品的市场准入证明、质量认证证
书、检验报告等资料，核对产品标识、
规格型号、性能参数是否与标准一
致，并利用扫码溯源技术核实产品生
产信息。

当天，检查人员通过抽查，发现
某酒店一个过滤式消防自救呼吸器
的生产日期扫码查询与产品包装盒
上不一致。检查人员当即要求安全
管理人员及时更换，并要求其全面排
查酒店消防产品，确保消防产品完
整、有效。期间，消防监督执法人员
还向现场人员讲授如何快速、简单、
准确辨别消防产品真伪，同时强调使
用正规、有效的消防产品的重要性，
引导各场所安全管理人树牢“人民至
上，生命至上”的安全意识。

峨眉山市：

专项整治行动
夯实防火墙

■ 记者 徐珍 文/图

日前，记者走进位于井研县研城
街道顺河街社区的顺河府小区，地面
干净整洁，车辆有序停放，花坛中的
绿植生机盎然；墙壁上，党员先锋、和
谐家庭、热心公益等示范榜无声讲述
着榜样的故事……谁能想到，这片秩
序井然的温馨之所，曾是一度令人皱
眉的“三无小区”，环境脏乱、怨声载
道。

这翻天覆地的改变，离不开一个
人——王建华。

作为井研县研城街道顺河街社区
的党委书记，王建华同时也是市、县
两级人大代表。这双重身份，在王建
华手中不是虚衔，而是撬动社区新生
的坚实杠杆。

改造前的顺河街社区，基础设施
陈旧，车辆乱停乱放、管道破损等问
题如同社区肌体上的疮疤。王建华深
知其痛，一双脚板深入走访调研，将
居民对“老城改造”的强烈呼声，转化
为沉甸甸的人大代表建议。

2023年，建议终于落地生根。顺
河街社区109个点位被纳入首批改造
范围，当年全部完成。从破败到宜
居，改变的不仅是砖瓦路面，更是居
民卸下的心头重负。顺河府小区业主
鲜跃林对此感触至深：“以前混乱不

堪，如今整洁有序，居民散步、健身都
有了去处，幸福指数实实在在提升
了。”

改造的成功仅仅是起点。王建华
明白，家园的长久美好，依赖内生力
量的凝聚与制度的保障。他以社区党
委为轴心，驱动“红色引擎”发力：在
顺河府小区建立党支部，让党的组织
成为治理“主心骨”；精心培育出治安
维稳、文艺宣传、纠纷调解等6支“红
色志愿服务队”，让党员身影活跃在

服务一线。
此外，推行建立“文明实践积分

制”，设置正、负面清单，将抽象的“公
序良俗”化为居民可感可触的日常规
范。社区邻里服务中心更是集多种便

民服务功能为一体，真正成了“男女
老少都想来、有事没事都能来的”温
馨家园。

王建华对自己角色的认知清醒而
务实：“社区书记是‘家长’，得管好这
个‘家’，人大代表则是桥梁，要把‘家
人’的声音传上去，再把上面的关怀落
下来。”老旧小区改造正是这双重角色
协奏的典范：他倾听民意形成代表建
议向上争取资源；待政策落地，又以社
区书记身份协调施工、化解矛盾，确保
蓝图化为居民庭院里的实景。

十五载光阴深植于顺河街社区的
土壤，王建华早已熟稔这里的一草一
木。他提出的30余条建议，从教育医
疗到养老民生，字字句句源于足下泥
土的温度。对他而言，人大代表身份
不是光环，而是一份沉甸甸的托付
——做人民忠实的代言人、政策的监
督者、发展的推动者。

当代表履职与社区治理在基层交
汇，一个老旧小区焕新的故事，便成
为“民有所呼、我有所应”最朴素的注
脚。

王建华：步履不停践初心躬身为民写答卷

工作中的王建华
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■ 新华网记者 凌纪伟

近日，市场监管总局约谈饿了
么、美团、京东三家平台企业，要求进
一步规范促销行为，理性参与竞争，
共同构建消费者、商家、外卖骑手和
平台企业等多方共赢的良好生态，促
进餐饮服务行业规范健康持续发展。

近期，外卖市场呈现活跃发展态
势。5月到7月初，日订单从1亿飙升
至超过 2 亿单，其中淘宝闪购连续两
周达到 8000 万单，美团、京东等平台
也都实现了明显增长。外卖市场凭
借实惠、便利、线上线下融合的零售
模式，激活了部分消费者潜在的消费
需求，带动服务消费市场容量扩增和
结构优化。

市场增量惠及众多中小商家。
一些原本深藏于社区街巷的小店，借
助平台广泛的触达能力，将特色美食
送至城市各个角落。淘宝闪购业务
上线两个月以来，新注册商家超 24
万，大部分为中小商家，6月份订单量
环比增长近 150%。一些中小商家借
助平台的流量分析、用户反馈、营销
工具等，营销决策更精准，数字化经

营能力得以提升。
市 场 增 量 还 促 进 区 域 消 费 升

级。江苏的“夜经济”在各类赛事与
线上流量加持下更火了，淄博、咸阳、
九江等城市的消费市场也被带动起
来，订单增长均在 3 倍以上。不少城
市借平台之力挖掘出本地消费潜力，
推动消费市场多元化，城市的“烟火
气”更浓了。

小小外卖箱，承载着万千家庭的
烟火日常，支撑着中小商家的生计梦
想，也链接着大力提振消费的宏大蓝
图。平台经济本质上是一种普惠经
济，其价值体现在让更多中小主体共
享市场增长红利。

中央明确要求，促进平台经济规
范健康有序发展。外卖市场繁荣发
展的背后，平台要珍惜市场机遇，通
过有序竞争，打破垄断与内卷、激发
市场活力，才是符合市场规律、符合
经济学原理的理性和良性状态。更
加良性的竞争格局之下，才能培育出
一个更具韧性、更富活力、更可持续
的服务消费生态。

（新华网北京7月25日电）

期待外卖市场
构建良性竞争格局

本报讯（王瀚 兰翔 记者 徐珍
文/图）眼下，沐川县箭板镇行路村的
竹林里迎来了一年一度的“金蝉丰收
季”。每当夜幕降临，500亩生态金蝉
养殖基地便闪烁起星星点点的灯光，
村民们手持电筒穿梭林间，将破土而
出的金蝉收入囊中。这些小小的昆
虫，正成为激活当地林下经济的“金
钥匙”。

近日傍晚时分，记者在行路村金
蝉养殖基地看到，村民陈仕香正专注
地寻找着金蝉的踪迹。这些刚破土
而出的金蝉呈土褐色，与周围环境融
为一体，捕捉它们需要丰富的经验和
好眼力。

“金蝉一般从地里钻出来后，会
沿着竹子往上爬。”陈仕香一边熟练
地捕捉金蝉，一边向记者介绍，“如果
没及时捕捉，它们就会在竹叶背面完

成蜕壳。”
据了解，像陈仕香这样的熟练工

每晚能收获200到400只金蝉。按照
合作社的分成方式，农户可获得50%
的收益。“一个月的采收期下来，能收
入三四千元。”陈仕香笑着说。

行路村党支部书记罗志明介绍，
金蝉学名蚱蝉，其衍生产品蝉蜕、蝉
花都是珍贵的中药材，市场需求量
大。该村依托海拔较高、竹林茂密的
自然优势，采用“支部+合作社+企
业+基地+农户”的运营模式，由合作
社提供技术指导和统一销售，探索出

“以林养蝉、以蝉促林”的生态循环养

殖模式。
“目前合作社金蝉养殖面积约500

亩，年产量2吨左右，经济效益达40-
50万元。”罗志明说，“合作社带动就
业100余人，每年支付工人工资约20
万元，实现了合作社与农户双赢。”

值得一提的是，金蝉养殖不仅充
分利用了竹林空间，其排泄物还能反
哺竹林生长，形成良性生态循环。作
为“中国竹子之乡”，沐川县拥有82万
亩优质林竹资源。过去，这些资源多
以传统竹产业为主。如今，通过发展
金蝉养殖等林下经济，实现了“一林
多用、一地多收”的绿色发展模式。

沐川：竹林深处奏响“金蝉致富曲”

破土而出的金蝉

本报讯（吴俊璋 冯丹远 记者 黄
曦 文/图）当前正值“七下八上”防汛
关键期，沙湾区牛石镇积极行动，念
好“学、查、宣”防汛减灾“三字诀”，以
实招硬招筑牢防汛“安全网”，全力保
障群众生命财产安全。

为切实筑牢防汛减灾安全防线，
近日，牛石镇召开防汛减灾专题会
议，通过播放灾害警示片还原险情瞬
间，让全体镇村干部直观感受灾害的
严重性。同时结合本地地质特点开
展案例实操教学，从滑坡前兆识别到
群众转移路线规划，从应急物资调配
到险情上报流程，逐项解析实战要
点，让参会人员既受到警醒，又学到
了实用本领。

牛石镇在充实防汛物资储备，做
好应对突发险情准备的同时，第一时

间组建多支防汛减灾巡查小分队，重
点聚焦河道、堤坝、地质灾害点等险
工险段开展“拉网式”排查，确保早
发现、早处置，从源头遏制险情发
生。“遇到山体滑坡要向两侧跑，千
万别顺着坡向逃！”在巡查途中，小
分队队员们还化身为“防汛宣传
员”，带着图文手册走进村民家中、
田间地头，针对老人、儿童等重点群
体，用通俗语言讲解暴雨预警信号、
应急避难场所位置、自救互救技巧
等，引导大家提高警惕、主动避险。
同时，通过大喇叭循环播报防汛常
识，在微信群推送避险短视频，让

“防汛无小事，安全大于天”的理念
深入人心，形成“全民参与、共护平
安”的浓厚氛围，全力保障汛期群众
生命财产安全。

筑牢防汛安全网
沙湾牛石出实招

巡查小分队清理滑坡的石头


